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Proyecto — Mesa de negociacion: tarjeta de rol, acta de acuerdo y cierre

Instrucciones: Material para imprimir y recortar. La tarjeta de rol va dos veces por hoja, una por estudiante;
el acta de acuerdo es una por grupo y el cierre individual, uno por estudiante.

Tarjeta de rol

Nombre: Curso:

Caso: Mi rol:

1) Qué quiero. En una oracion: qué resultado defiendo en esta mesa.

2) Mi argumento. Por qué mi postura se sostiene, apoyado en datos concretos.

3) Mis dos fuentes. Nombre del informe, la noticia o el dato oficial, y de dénde salio.

4) Qué estoy dispuesto a ceder. Lo que puedo negociar sin traicionar a quien represento.
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Acta de acuerdo del grupo
Una por grupo. La redacta el rol que modera y la firman los cuatro.

Caso: Curso: Fecha:

A) La decision. Respondan la pregunta del caso en una oracion: qué se autoriza, qué se prohibe o qué se
aprueba.

B) Las condiciones. Tres cosas concretas que quedan obligadas, con quién responde por cada una.

# Qué queda obligado Quién responde

C) Qué cedio cada parte. Una linea por rol. Un acuerdo donde alguien no cede nada se devuelve al grupo.

Rol Qué cedio

D) El dato que mas pesd. Qué dato de la mesa incliné la decisién y quién lo trajo.

Firmas de los cuatro roles:
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Cierre individual
Uno por estudiante. Se responde al final de la segunda sesion, sin conversarlo con el grupo.
Nombre: Mi rol:

¢Qué argumento de otra parte te hizo dudar de tu postura? ;Por qué?
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